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UNTERNEHMEN
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MITARBEITER

1.1 UNTERNEHMENSPROFIL

19.01.20234

STANDORTE PROVISIONSERLÖSE

Berater Büros Millionen35 18 4,95
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1.2 PHILOSOPHIE

19.01.20235

WIR LEBEN BERATUNG

Wir beraten unsere Kunden rund um das Thema Finanzen. Basierend auf den DIN-Standards und 
Verbraucherschutzrichtlinien ist unsere Beratung der Garant für eine objektive und transparente 
Finanzplanung. Unsere Finanzberater sind ausschließlich qualifizierte Fachleute. Dies führt zu 
einer Beratung auf Augenhöhe, bei der der Kunde jederzeit im Mittelpunkt steht. 
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1.3 KERNKOMPETENZ

Partner der IG 
BCE 
Bonusagentur

WIR BERATEN MITGLIEDER UND 
FIRMEN DER INDUSTRIE-
GEWERKSCHAFT BERGBAU, 
CHEMIE, ENERGIE

Service für 
Banken und 
Sparkassen

MEHR LEISTUNG FÜR IHRE 
KUNDEN IN DEN BEREICHEN 
VORSORGE UND ABSICHERN

19.01.20236

Ganzheitliche 
Finanzberatung

UNSERE FINANZANALYSE NACH 
DIN ERFÜLLT DIE 
ANFORDERUNGEN DES 
VERBRAUCHERSCHUTZES
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1.3 MEILENSTEINE

19.01.20237

Frank Sehner 
Banken-Coach

Projekt
CareFlex Chemie

Kooperation
Biometric GmbH

MFK TOP 20 
Finananz-

dienstleisterErste Bank
VB Süd-Emsland eG

Gründung  
MFK GmbH

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Foto: www.pixabay.com/de

Pilotprojekt
Henkel AG



 2. STRUKTUREN
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2.1 MANAGEMENT

19.01.20239

MEINE FINANZKANZLEI

Recruiting

Jörn Wendt

MFK-Akademie

GESCHÄFTSFÜHRER

Frank Sehner

Versicherungen IGBCE Personal / 
Betriebsbereich

GESCHÄFTSFÜHRER

Daniel Horenburg

Controlling Banken Baufi

Andre Richter

Philipp Schleper


Jörn Wendt
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2.2 MANNSCHAFT

19.01.202310

All unser Handeln orientiert sich an unserem 
anspruchsvollen Wertesystem.


VERTRAUEN, 
EHRLICHKEIT,  
RESPEKT. 

Das sind die Werte nach denen wir handeln und 
an denen wir auch gemessen werden wollen! Wir 
sind erst dann zufrieden, wenn wir die 
Erwartungen unser Kunden übertroffen haben.
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2.3 STANDORTE

19.01.202311

Die Meine Finanzkanzlei GmbH gehört 
zu den erfolgreichsten 
Finanzvertrieben Deutschlands und 
ist bundesweit an über 18 Standorten 
vertreten. 

WIR VOR ORT
Unsere Standorte & Einsatzgebiete



 3. PORTFOLIO
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3.1 DIENSTLEISTUNG - GANZHEITLICHE FINANZBERATUNG 

19.01.202313

Ganzheitliche 
FinanzBeratung

VORSORGE & 
VERMÖGENSAUFBAU

Objektive und transparente Analyse 
nach Kriterien des 
Verbraucherschutzes. 

FINANZIERUNG & IMMOBILIE

Individuelle Konzepte für private und 
gewerbliche Kunden.

ABSICHERUNG

Absicherung auf höchstem Niveau nach 

aktuellem DIN-Standard. 

BETRIEBLICHE 
VERSORGUNGSSYSTEME

Wir analysieren den Bedarf und 

entwickeln individuelle Konzepte.
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3.1 DIENSTLEISTUNG – FÜR UNSERE PARTNER  

19.01.202314

➢ Vertretung im Urlaubs -und Krankheitsfall
➢ Nachfolgeregelung
➢ Unterstützung für Backoffice-Leistungen
➢ Zuarbeit bei Projekten, Events, Werbemittel
➢ Terminbegleitung mit Spezialisten (z.B.: bVS, Baufi, 

Ruhestandsplanung) 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3.1 DIENSTLEISTUNG - PARTNER DER IG BCE BONUSAGENTUR

19.01.202315

WIR BERATEN MITGLIEDER UND 
FIRMEN DER 
INDUSTRIEGEWERKSCHAFT 
BERGBAU, CHEMIE, ENERGIE

Mit unseren Finanzkanzlei – Beratern betreuen und 
beraten wir die Mitglieder und Firmen der IGBCE. 

Die Finanzkanzleien werden nach strengen Kriterien 
der IGBCE Bonusagentur zertifiziert.
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3.1 DIENSTLEISTUNG - SERVICE FÜR BANKEN

19.01.202316

Ertragsquellen, Kooperationen, 
Prozesse sowie Projekteinführung und 
Umsetzungsbegleitung.

Vertriebsaktivierung von Kunden und 
Mitarbeitern für schnellen und 
messbaren Erfolg.

Stärkung der Kundenbindung und 
Neukundengewinnung durch  
Alleinstellungsmerkmale.

Mitarbeiterentwicklung und 
Qualifizierung sowie Praxisbegleitung für 
nachhaltigen Erfolg.

BERATUNG/
CONSULTING

VERTRIEBSMANAGEME
NT

MARKETING PERSONALENTWICKLUN
G
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3.2 PARTNER

19.01.202317

ABSICHERUNG / 
VORSORGE & 
VERMÖGENSAUFBAU
.

Mit unseren zahlreichen Partnern aus 
Versicherungen, Banken, 
Investmentgesellschaften und 
Bausparkassen beraten wir auf 
höchstem Niveau und nach aktuellem 
DIN-Standard, basierend auf Kriterien 
des Verbraucherschutzes.
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3.3 PRODUKTE – VORSORGE

Kranken Leben Sach USP

19.01.202318

• Coverholder at Lloyd’s 


• Überlegene Berufsunfähigkeitsversicherungen 
bis zu 70% unter Marktpreis


• Ohne Gesundheitsfragen


• Diagnose durch eigenen Arzt
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3.3 PRODUKTE – BAUFINANZIERUNG

19.01.202319



 4. REFERENZEN
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4.1 KUNDEN- UND PARTNERSTIMMEN

19.01.202321

„Die MFK ist strategischer Vertriebspartner der IG 
BCE Bonusassekuranz bei der Realisierung von 
Mitgliederanfragen und kollektiver Vorsorge. 
Darüber hinaus unterstützt sie die Bonusagentur 
im Rahmen des Projekt-managements zentraler 
strategischer Projekte, wie bei der Einführung von 
CareFlex Chemie, CareFlex Plus oder BU Flex 
business und hat maßgeblichen Anteil am 
Gesamterfolg der IG BCE Bonusagentur. Dafür gilt 
unser ausdrücklicher Dank und wir freuen uns auf 
noch viele gemeinsame Herausforderungen.“

„Als Servicedienstleister in der privaten 
Krankenversicherung schätzen wir die 
Zusammenarbeit mit der MFK ungemein. Die 
Vertriebspartner der MFK leben nicht nur die 
Beratung, indem Sie Ihrem Kunden eine ehrliche, 
transparente und persönlich individuelle Lösung 
erarbeiten, sondern sorgen auch dafür, dass der 
Kunde im Bereich Familie bzw. Gewerbe über die 
gesamte Laufzeit hinaus bestmöglichst versorgt 
ist.“

„Seit der Unternehmensgründung sind wir der 
Service-Partner der „Meine Finanzkanzlei GmbH“. 
Die professionelle und zielorientierte Arbeitsweise 
des Hauses hat sie in kürzester Zeit zu einem 
unserer wichtigsten Partner werden lassen. Neben 
der alltäglichen Zusam-menarbeit haben wir uns 
gemeinsam der Aufgabe „CareFlex-Chemie“ 
gewidmet. Die „Meine Finanzkanzlei GmbH“ 
betreute nicht nur ein Pilotprojekt bei der Henkel 
AG. Sie stellte für die gesamte Branche erhebliche 
Beratungskapazitäten bereit und überzeugte mit 
Einsatz und Expertise auch bei Branchengrößen 
wie BASF oder Bayer.“


Andrea Pichottka
Geschäftsführerin der IG BCE

Bonusagentur und IG BCE Bonusassekuranz

Stefan Wussow
Teamleiter Service Manager

Covago Vertriebsservice

Oliver Kieper
Vorstand                                                                              NVS 
Netfonds AG
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4.2 ZUSAMMENFASSUNG

19.01.202322

WIR BERATEN 
NACH DIN!

WIR ZEIGEN 
KOMPETENZ!

WIR SIND 
UNABHÄNGIG

!

Mit unseren zahlreichen Partnern aus Versicherungen, Banken, Investmentgesellschaften und 
Bausparkassen beraten wir auf höchstem Niveau und nach aktuellem DIN-Standard, basierend auf 
Kriterien des Verbraucherschutzes.

Unsere Finanzberater sind ausschließlich qualifizierte Fachleute. Dies führt zu einer Beratung auf 
Augenhöhe, bei der der Kunde jederzeit im Mittelpunkt steht.




 BACK UP



CollectPlus für Firmen ab 10 Mitarbeiter - Vorteile für Arbeitnehmer

Bei Berufsunfähigkeit abgesichert
• bis 250.000 € monatliche Versicherungssumme
• bis zu 75 % des Bruttoeinkommens
• kaum Steuern, keine Sozialabgaben
• Vertrag bleibt bei Arbeitgeberwechsel bestehen
• Lebenspartner können mitversichert werden

Niedrigster Preis
• Gruppentarif (ab 10 Personen)
• kein Kollektivvertrag nötig
• nur Risikobeitrag, keine Altlasten 
• dadurch bis zu 70 % günstiger als der Wettbewerb
• alle Finanzierungsformen möglich
• auch als Direktzusage möglich

Fairste Bedingungen

• keine Gesundheitsfragen (bis 4 Mio. Euro)
• keine ärztliche Untersuchung
• Diagnose des eigenen Arztes
• keine abstrakten und konkreten Verweise
• Es ist der aktuell ausgeübte Beruf versichert
• volle Leistung ab 50 % Berufsunfähigkeit
• weltweit versicherbar
• keine 6 Monate BU-Zeit erforderlich
• Karenzzeit frei wählbar (mind. 30 Tage)
• Mitarbeiter ist Versicherungsnehmer
• AG-/AN- oder Mischfinanzierung möglich
• Vertragslaufzeit 1-5 Jahre mit Verlängerung
• jederzeit kündbar (mit 3-Monats-Frist)



BU-Rente Beispiel für einen Gruppentarif - Führungskräfte eines Dax-Konzerns

          Mtl. BU-Rente     13.125 Euro             10.217 Euro                                     7.483 Euro                                     6.292 Euro

* in Euro pro Monat bei Vertragsabschluss
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1.029,15 1.003,64

197,00

801,35 781,60

153,00

499,89 481,92

94,00

587,18 572,86

112,00

Allianz HDI Biometric

Beiträge* – 50 % des Gehalts, Karenzzeit 78 Wochen, Alter 51.

CollectPlus, für Firmen ab 10 Mitarbeiter



Warum ist CollectPlus so günstig?

technisch 1-jährig kalkulierte Tarife

Es handelt sich um reine Risikotarife. 
Sie werden zwar auf das Rentenalter 
(68) abgeschlossen, haben aber 
technisch nur eine 1-max. 5jährige 
Laufzeit, die sich stillschweigend 
verlängert

Geringe Verwaltungsaufwendungen

Im Bestand der Biometric gibt es ausschließlich 
BU-Vers. ! keine alten „Zinslasten“

Es werden nur ausgewählte Risiken 
abgesichert (Gruppentarife), 
Risikoquote im Bestand aktuell 
kleiner 5%

Es werden keine 
„Altersrückstellungen“ gebildet, sie 

enthalten keine Überschüsse

Sehr geringe Vertriebskosten 



Ausbildung für Vermittler - BU Academy

• Thema Berufsunfähigkeit
• Theoretischer Unterbau
• Marktanalyse
• Produkt CollectPlus
• Vorteile Arbeitgeber
• Vorteile Arbeitnehmer
• Angebotserstellung
• Umsetzung & Vertrieb
• Serviceleistungen



Absicherung nach Basis-Finanzanalyse für Privathaushalte DIN 77230

Bedarfsstufe 3 VERBESSERUNG DES 
LEBENSSTANDARDS

Bedarfsstufe 2 ERHALTUNG DES 
LEBENSSTANDARDS

Bedarfsstufe 1 SICHERUNG DES  FINANZIELLEN 
GRUNDBEDARFS



Kundendokument Basis-Finanzanalyse nach DIN 77230

                                     




Kundendokument Basis-Finanzanalyse nach DIN 77230



Kundendokument Basis-Finanzanalyse nach DIN 77230



Kundendokument Basis-Finanzanalyse nach DIN 77230



Kundendokument Basis-Finanzanalyse nach DIN 77230



Kundendokument Basis-Finanzanalyse nach DIN 77230



Übersicht finfire



Übersicht Vergleichsrechner



Übersicht monatliche Investition 

ANLAGEART 
ALTE MONATLICHE 

INVESTITION
NEUE  MONATLICHE 

INVESTITION BEMERKUNGEN 

Krankenzusatzversicherung                                            30,00 €                                              39,42 € Wichtiger Vorsorge Baustein 

Berufsunfähigkeitsversicherung                                            77,00 €                                              38,26 € Bedarfsgerechte Absicherung des Einkommens 

Dread-Disease-Versicherung                                            60,00 €                                              23,61 € Wichtiger Vorsorge Baustein 

Grundfähigkeitsversicherung                                            44,00 €                                              35,24 € Besseres Preis/Leistungs Verhältnis möglich

Pflegezusatzversicherung                                            13,00 €                                                9,64 € Besseres Preis/Leistungs Verhältnis möglich

Krankentagegeld                                              2,00 €                                                3,78 € Einkommenslücke ab 7. Woche schließen

Unfallversicherung                                                  -   €                                                6,91 € Absicherung durch TOP-Tarif

Haftfplichtversicherung                                              5,69 €                                                7,89 € Besseres Preis/Leistungs Verhältnis möglich

Wohngebäudeversicherung                                            32,00 €                                              18,00 € Besseres Preis/Leistungs Verhältnis möglich

Altersvorsorge/Vermögensaufbau                                                  -   €                                            100,00 € Flexible Vorsorge mit starker Rendite

MONATLICHE GESAMTINVESTITION:                                         263,69 €                                            282,75 € 


